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Q uiénlesibaadecirha-
ce unos ocho años, al 
iniciar su aventura 
empresarial, que con 
lameteorologíallega-

rían tan lejos. Meteosim Truewind, 
filial de Meteosim, constituida co-
mo filial de una firma creada por 
físicos y meteorológos catalanes y 
especializada en consultoría para 
energías renovables, en especial la 
eólica, ha sido absorbida por su so-
cia estadounidense AWS Truewind. 
De esta integración ha surgido AWS 
Truepower. Dos compañías catala-
nas intervinieron en el largo proce-
so de integración: Merge Bank, co-
mo asesor financiero y Vialegis, que 

Meteorologíasin fronteras
La absorción de Meteosim Truewind por AWS, su socia de EEUU, crea una consultora global en energías 

renovables. La matriz, Meteosim, se centrará ahora en el prometedor negocio de la calidad del aire

se ha ocupado de las cuestiones jurí-
dicas de la fusión.

Paralelamente, la matriz, Meteo-
sim --que es la sociedad que intervie-
ne en la operación con AWS– se vol-
cará ahora en el potencial negocio 
de lacalidaddelairegraciasaunser-
vicio «innovador que combina los 
datos reales con un modelo numéri-
co», según explican fuentes de la fir-
ma.Estasociedadestácontroladaen 
un 70% por tres físicos y meteorólo-
gos catalanes y en un 30% por la es-
tadounidense Meso Inc.

La operación con AWS elevará la 
facturación prevista para este año 
hasta el equivalente a unos 17 millo-
nes de euros, lo que supone hasta el 
30% más de la cifra de negocio que 
alcanzaría en solitario y un umbral 
poco común para una firma de estas 
características, destaca Joan Ayma-

mí, que ahora es vicepresidente y di-
rectordeEuropayLatinoaméricade 
AWS Truepower. Fue, en su día, uno 
de los impulsores y fundadores de 
Meteosim.

Los originarios fundadores de 
Meteosim se quedan con una par-
ticipación minoritaria en el nuevo 
grupo, pero con capacidad de ges-
tión, en especial en lo que respecta 
a los mercados europeos y Latino-
américa. Al final optaron por rom-
per con el viejo dilema entre la cola 
de león o la cabeza de ratón, resumi-
do en una afirmación que hizo hace 
años el presidente del Grupo Plane-
ta, José Manuel Lara, según la cual 
«el empresario catalán prefiere te-
nerel100%deunquioscoenLaRam-
bla que el 5% de El Corte Inglés». En 
el caso de Aymamí y el resto de ac-
cionistasdeMeteosimhanapostado 

La consultora da un 

salto enorme hasta 

prever para este 

año una facturación 

de unos 17 millones 

gracias a la unión
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GRANDESPERSPECTIVAS.Aymamí, izquierda, en la sede de Meteosim junto con Oriol de Tera, director general de la sociedad. 
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por la segunda vía y contarán ahora 
con un porcentaje bastante menor 
de propiedad, pero de un pastel que 
será mucho mayor, y, por tanto, con 
un potencial de crecimiento que se 
multiplica.

La integración es el resultado de 
«untrabajoqueseglobalizayquere-
quiere de una estructura para res-
ponder en consonancia», afirma 
Santi Parés, director de dessarro-
llo de negocio de AWS Truepower 
y también uno de los fundadores de 
Meteosim. Parés, antiguo hombre 
del tiempo en TVE en Catalunya, fue 
también coordinador de emergen-
cias de la Generalitat durante la pri-
mera legislatura del tripartito.

La apuesta por ser más globales 
surge de la necesidad de la empresa 
de acompañar a sus clientes. De he-
cho, la firma trabaja para grandes 
compañíasdelsectorenergéticocon 
presencia por todo el mundo y es ne-
cesario acompañarlas.

La alianza entre la filial de reno-
vablesdeMeteosimyAWSTruewind 
comenzó en el 2007 y desde enton-
ces se ha consolidado en el negocio 
de la consultoría y los servicios de 
predicción numérica para parques 
eólicos. Con el modelo que desarro-
llaron tras los años de investigación 
en la universidad se acorta a unas se-
manas el proceso de medición pre-
vio a la construcción de un parque.

Otra de sus especialidades es el 
análisis del clima a largo plazo. Me-
teosim surgió como proyecto de un 
grupo de investigadores del depar-
tamento de Astronomía y Meteoro-
logía de la Universitat de Barcelona. 
Enlosúltimosaños, todos losesfuer-
zos de volcaron en el crecimiento de 
la filial Meteosim Truewind, al calor 
del boom de las energías renovables.

Ahora, con la integración, tienen 
más de un centenar de físicos, inge-
nieros y otros profesionales y ofici-
nas en Albany, Nueva York (EEUU), 
Barcelona y Bangalore (India). Solo 
en la capital catalana, en la sede ubi-
cada en el Parc Científic (PCB) traba-
jan 25 empleados y están en proceso 
de expansión con la incorporación 
de más personal, afirma Parés.

También ha llegado el momento 
de impulsar Meteosim, para lo que 
han fichado a Oriol de Tena como 
principal ejecutivo. El trabajo radi-
ca ahora en convencer a la Adminis-
tración, ingenierías y empresas de 
las bondades de su experiencia en la 
aplicación de modelos virtuales pa-
ra medir la calidad del aire.H

El secretario de Estado de Innova-
ción, Juan Tomás Hernani, afirmó 
en el Congreso que los objetivos en 
innovación para el 2011 son la crea-
cióndeunanuevapolíticadecapital, 
lageneracióndeempleoylacompra 
públicainnovadora.Hernaniseñaló 
durante una comparencia en la co-
misión parlamentaria sectorial que 
se mantendrá la vocación de «hacer 
del capital un instrumento de la po-
lítica tecnológica».

Nueva estrategia del 
Ministerio de Ciencia

La biotecnológica ganadora de la úl-
tima edición del premio BioEmpre-
nedor XXI cerró su primera ronda 
de financiación valorada en 1,1 mi-
llones.ParticiparonelCDTI,ACC1Ó, 
Genoma España e inversores priva-
dos. Los recursos captados por la fir-
ma dirigida por Manel Cascalló (fo-
to)sedestinaránahacerentrarenfa-
ses clínicas un nuevo producto para 
el tratamiento de los cánceres resis-
tentes a la quimioterapia.

VCN Biosciences capta 
1,1 millones de euros

El comisario europeo de Industria, 
Antonio Tajani, manifestó que la 
Unión Euorpea (UE) debe apoyar la 
internacionalización de las pymes, 
ya que solo el 5% de estas hace lle-
gar sus productos a países terceros. 
También dijo que solo el 25% de las 
pymes de Europa son capaces de ex-
portar, y apenas «el 5% lo hacen más 
allá de las fronteras de la Unión», lo 
que es un problema para las pymes, 
pues «sin dinero es imposible».

Bruselas quiere pymes
más internacionalizadas

El presidente de Acciona, José Ma-
nuelEntrecanales,a travésde la fun-
dación que lleva su nombre, lidera 
el nuevo grupo para el Fomento de 
la Innovación y el Desarrollo Soste-
nible (Fides).ElgrupoFidesnacecon 
elobjetivodeinvertirconjuntamen-
te en proyectos empresariales que, 
además de las lógicas expectativas 
de rentabilidad financiera, presen-
ten «un elevado componente inno-
vador en el desarrollo sostenible».

Una fundación para 
fomentar que se innove


