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Meteorologia sin fronteras

La absorcion de Meteosim Truewind por AWS, su socia de EEUU, crea una consultora global en energias
renovables. La matriz, Meteosim, se centrara ahora en el prometedor negocio de la calidad del aire
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uiénlesibaadecirha-

ce unos ocho afos, al

iniciar su aventura

empresarial, que con

lameteorologiallega-
rian tan lejos. Meteosim Truewind,
filial de Meteosim, constituida co-
mo filial de una firma creada por
fisicos y meteoroldégos catalanesy
especializada en consultoria para
energias renovables, en especial la
e6lica, ha sido absorbida por su so-
cia estadounidense AWS Truewind.
De esta integracion ha surgido AWS
Truepower. Dos compaiias catala-
nas intervinieron en el largo proce-
so de integraciéon: Merge Bank, co-
mo asesor financiero y Vialegis, que

se ha ocupado de las cuestiones juri-
dicas dela fusion.

Paralelamente, la matriz, Meteo-
sim —-que es la sociedad que intervie-
ne en la operacién con AWS- se vol-
card ahora en el potencial negocio
delacalidad del aire graciasaunser-
vicio «<innovador que combina los
datos reales con un modelo numéri-
co», seglin explican fuentes de la fir-
ma.Estasociedad estd controladaen
un 70% por tres fisicos y meteordlo-
gos catalanes y en un 30% por la es-
tadounidense Meso Inc.

La operacién con AWS elevard la
facturacién prevista para este ano
hasta el equivalente a unos 17 millo-
nes de euros, lo que supone hasta el
30% mads de la cifra de negocio que
alcanzaria en solitario y un umbral
poco comun para una firma de estas
caracteristicas, destaca Joan Ayma-

GRANDES PERSPECTIVAS. Aymami, izquierda, en la sede de Meteosim junto con Oriol de Tera, director general de la sociedad.
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La consultoradaun
salto enorme hasta
prever para este
ano unafacturacion
de unos17 millones
graciasalaunion

mi, que ahora es vicepresidente y di-
rector de EuropayLatinoaméricade
AWS Truepower. Fue, en su dia, uno
de los impulsores y fundadores de
Meteosim.

Los originarios fundadores de
Meteosim se quedan con una par-
ticipacién minoritaria en el nuevo
grupo, pero con capacidad de ges-
tién, en especial en lo que respecta
a los mercados europeos y Latino-
ameérica. Al final optaron por rom-
per con el viejo dilema entre la cola
deleén olacabeza deratén, resumi-
do en una afirmacién que hizo hace
anos el presidente del Grupo Plane-
ta, José Manuel Lara, segin la cual
«el empresario cataldn prefiere te-
nerel100% deun quioscoenLaRam-
bla que el 5% de El Corte Inglés». En
el caso de Aymamiy el resto de ac-
cionistas de Meteosim han apostado

porla segunda viay contardn ahora
con un porcentaje bastante menor
de propiedad, pero de un pastel que
serd mucho mayor, y, por tanto, con
un potencial de crecimiento que se
multiplica.

La integracién es el resultado de
«un trabajo que se globalizayquere-
quiere de una estructura para res-
ponder en consonancia», afirma
Santi Parés, director de dessarro-
1lo de negocio de AWS Truepower
y también uno de los fundadores de
Meteosim. Parés, antiguo hombre
del tiempo en TVE en Catalunya, fue
también coordinador de emergen-
cias de la Generalitat durante la pri-
mera legislatura del tripartito.

La apuesta por ser mds globales
surge de la necesidad de la empresa
de acompanar a sus clientes. De he-
cho, la firma trabaja para grandes
compaiiias del sector energéticocon
presencia por todoel mundoy es ne-
cesario acompanarlas.

La alianza entre la filial de reno-
vables de Meteosimy AWSTruewind
comenz6 en el 2007 y desde enton-
ces se ha consolidado en el negocio
de la consultoria y los servicios de
prediccién numeérica para parques
eolicos. Con el modelo que desarro-
1laron tras los anos de investigaciéon
enlauniversidad seacortaaunasse-
manas el proceso de medicién pre-
vio ala construcciéon de un parque.

Otra de sus especialidades es el
andlisis del clima a largo plazo. Me-
teosim surgi6é como proyecto de un
grupo de investigadores del depar-
tamento de Astronomia y Meteoro-
logia de la Universitat de Barcelona.
Enlos dltimos anos, todos los esfuer-
zos de volcaron en el crecimiento de
lafilial Meteosim Truewind, al calor
del boom de las energias renovables.

Ahora, conlaintegracion, tienen
mads de un centenar de fisicos, inge-
nieros y otros profesionales y ofici-
nas en Albany, Nueva York (EEUU),
Barcelona y Bangalore (India). Solo
enla capital catalana, en la sede ubi-
cada en el Parc Cientific (PCB) traba-
jan 25 empleadosy estdn en proceso
de expansién con la incorporacién
de mds personal, afirma Parés.

También ha llegado el momento
de impulsar Meteosim, para lo que
han fichado a Oriol de Tena como
principal ejecutivo. El trabajo radi-
ca ahora en convencer a la Adminis-
tracién, ingenierias y empresas de
lasbondades de su experiencia enla
aplicacién de modelos virtuales pa-
ramedir la calidad del aire. =



