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Salidas gratuitas
en vela ligera

Nuevo portal
meteorológico

]Los visitantes del salón están
teniendo la posibilidad de reali-
zar salidas en barco gratuitas.
El horario para embarcarse es
de 10 a 14 horas. El punto de
partida, el Real Club Marítimo
de Barcelona. Con una hora de
duración, la propuesta es salir
a navegar en vela ligera y en
crucero por el litoral de la ciu-
dad. Las salidas se hacen con
un monitor de la Federació
Catalana de Vela. LLIBERT TEIXIDÓ

Diferentes librerías especiali-
zadas, así como la editorial
Noray, presentan en el salón
diversas novedades editoria-
les referentes al sector de la
náutica. Libros de meteorolo-
gía, de nudos, cuadernos de
bitácora, libros de faros, ade-
más de cartas náuticas. Tam-
bién novelas, para todas las
edades y todos los gustos, en
las que el mar es el escenario
o uno de los protagonistas.

LLIBERT TEIXIDÓ

por debajo de los 20.000 euros, y
veleros que no llegan a los
30.000. “Estamos mirando algu-
na cosita para el fin de semana, pa-
ra empezar y salir con los niños”,
comentaba José Miguel ante uno
de los plegables presentes en el sa-
lón, un barco remolque que ayer
congregó a muchos curiosos.
Movimiento en los barcos pe-

queños y también en los grandes.
Y es que el valor añadido del Sa-
lónNáutico Internacional deBar-
celona es la variedad. El área de
pesca, como siempre, está siendo
una de las más visitadas, así co-
mo el Fun Beach, dedicado a los
deportes náuticos. Novedades y
ofertas en ropa, complementos,
chárter por todo elMediterráneo
–el salón también sirve para pre-
parar unas vacaciones diferen-
tes– y para iniciarse en esta activi-

dad, cursos para acceder a las ti-
tulaciones o vencer el pánico.
En esta última categoría enca-

jaría la oferta de Nautic FunMe-
norca. “No es un chárter, no es
un curso para una titulación, es
aprender a hacer frente a los pro-
blemas que se pueden dar en
cualquiermomento cuando se na-
vega”, explicaba Juan Bosch, jefe
demantenimiento deNautic Fun
Menorca y el patrón que estará a
cargo de la tripulación. Por curso
se aceptará a un máximo de cin-
co personas. Las clases durarán
un fin de semana –unos 200
euros por tripulante–, aunque
también analizan la posibilidad
de hacer jornadas de tres o cua-
tro días, o incluso de semanas.
En este caso, para hacer viajes de
Barcelona a Menorca o vicever-
sa. “Pero no es un chárter”, insis-
tía Juan. Se navegará, aunque el
viento sople con fuerza y el mar
esté agitado –siempre y cuando
no sea imprudente–, para apren-
der cómo actuar, buscando solu-
ciones ante un problema eléctri-
co, mecánico o una emergencia
médica, navegando sin asistencia
tecnológica, aprendiendo qué ha-
cer si el mástil se rompe, si la vela
principal se pierde...
La oferta del salón se extiende

a los navegantes con experiencia
y se completa con diversas expo-
siciones, una variada muestra de
marina tradicional, simuladores
y una dinámica agenda de activi-
dades para todos los públicos.c

TIEMPO DE ABORDAJE LA ÚLTIMA OPORTUNIDAD PARA VISITAR EL SALÓN NÁUTICO INTERNACIONAL

Entre las ofertas más
novedosas, cursos
para reaccionar
en momentos
delicados en alta mar

Eldesembarcopolaco
SUSO PÉREZ L'Hospitalet

La industria náutica polaca ha
radiografiado el mercado espa-
ñol y ha encontrado un sinfín de
huecos para los que ofrece los
productos adecuados. Su stand
en el Salón Náutico, en el pabe-
llón 2 de la Fira, en Gran Via, es
uno de los más visitados por el
público, que encuentra modelos
muy variados, un tanto distintos
de la oferta global, y además pre-
cios atractivos.
El espacio, organizado por la

empresa ICM Náutica, el Klas-
ter Polskie Jachty (clúster de ya-

tes polacos) y la embajada de Po-
lonia en España, es una mini-
exposición dentro de la gran
exposición que es el SalónNáuti-
co porque reúne un catálogo de
140 barcos de más de 50 astille-
ros ubicados básicamente en el
nordeste de este país centroeuro-
peo. En el salón hay doce barcos
y una canoa como representa-
ción de la variada gama que ofer-
ta este clúster de empresas pola-
cas, que se han agrupado no sólo
paramejorar la promoción y faci-
litar la logística sino, sobre todo,
para crear un sello de calidad
que defina a sus productos.

Jacek Gleba, presidente ICM
Group, una sociedad de inver-
sión polaca que lleva quince
años en España y que hace dos
creó la división náutica, explica
que el clúster se ha organizado
siguiendo el exitoso modelo que

representa el vino de Rioja, que,
como denominación de origen y
como imagen, ha logrado dar un
importantísimo respaldo comer-
cial a todos los vinos que se pro-
ducen en esa zona de España.
La agrupaciónde pequeños as-

tilleros polacos ha permitido
ofrecer una gama muy comple-
ta, desde esa más que simbólica
canoa hasta barcos de motor
(fueraborda e intraborda) y vele-
ros, que se concentran, básica-
mente, en las pequeñas esloras,
hasta algo más de nueve metros.
ICM Náutica ya estuvo pre-

sente en el Salón Náutico Inter-

]La empresa Meteosim pre-
sentará hoy a las 12 horas en el
Espai del Mar de Gran Via el
portal Sail.meteosim.com, naci-
do en el seno del Parc Cientí-
fic de Barcelona y destinado
tanto al aficionado como al
profesional oceánico. El nuevo
portal ofrece información deta-
llada de cómo se comportará
la atmósfera y cómo será la
navegación marítima y ofrece-
rá varios mapas específicos.

El stand de este país,
con un catálogo de
140 barcos de más de
50 astilleros, es uno
de los más visitados

La gran biblioteca del
mar y sus novedades

>> VIENE DE LA PÁGINA ANTERIOR

Las embarcaciones ‘made in Poland’, que llenan huecos existentes
en el mercado español, se convierten en una referencia de éxito

El modelo polaco. El
stand de este país con
tradición de astilleros,
en Gran Via

El mejor escaparate.
El Port Vell de Barcelo-
na registró ayer gran
afluencia de público


