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El tiempo

se hace oro

La conversion del Meteorolégico en Agencia
Estatal incentiva a las empresas privadas

INMACULADA G. MARDONES

”E?};, arala primera quincena de
I}« febrero —antes de la convo-
AL catoriaelectoral—, el Insti-
tuto Nacional de Meteorologia
(INM) se habra convertido en
Agencia Estatal de Meteorologia,
si no se tuercen sus previsiones.
Este paso supone dotar a la enti-
dad publica que predice el tiem-
po en Espaiia de una estructura
comercial mucho mas flexible.

La direccion general, depen-
diente del Ministerio de Medio
Ambiente, se transformaré en la
cuarta agencia estatal creada en
esta legislatura, al amparo de una
ley que las regula desde 2006. De
las 12 previstas funcionan ya la
agencia de Evaluacion, la del BOE
y la que gestiona la investigacién
en Espaiia (CSIC), con 14.000 em-
pleados en plantilla.

La futura agencia del tiempo
perfilala composicién de su conse-
jo rector en el que estaran repre-
sentados todos los ministerios de-
pendientes de sus servicios (Defen-
sa, Interior, Fomento, Agricultu-
ra...), entidades cientificas y comu-
nidades auténomas. Mantendra
la identidad de una administra-
cién publica con funcionarios y
presupuestos reglados, mas mar-
gen de incentivos para sus emplea-
dos, la posibilidad de firmar prés-
tamos (siempre que no supere el
5% de su presupuesto) y cobrar
por sus servicios. Suscribird un
plan de trabajo, calidad y comuni-
cacién a cuatro afios, supervisado
por una auditoria.

Hasta ahora las tarifas por la
cesion de datos climaticos a terce-
ros son simbolicas. Meteogroup,
una compaiiia que ofrece la pre-
diccién del tiempo al grupo Vocen-
toy trabaja con las concesionarias
de autopistas y grandes construc-
toras, paga solo 3.000 euros al
afio. “Tardan mucho en facilitar-
nos los datos, pero el precio que
pagamos es realmente bajo”, dice
Salud Alonso, responsable de pro-
néstico del tiempo de esta filial de
una multinacional fundada por
un ex hombre del tiempo de una
cadena de televisién holandesa.

La transformacién del INM en
agencia no preocupa a la media

docena de compaiiias privadas
que prestan servicios meteorologi-
cos en Espaiia. Todas ellas mantie-

nen “excelentes” relaciones conla

entidad piblica, por razones ob-
vias. Es su tinico proveedor de la
materia prima que procesan y ven-
den con un gran valor afiadido.

La mayoria de sus directivos y
técenicos son fisicos de la atmésfe-
ra, una especialidad orientada di-
rectamente a la meteorologia y la
ciencia; el INE o la universidad,
con accesos a cuil més restringi-
do. Los que acabaron su forma-
cién en 1997 se quedaron con el
titulo en la cartera. Ese afio el
INE no convocé oposiciones a
meteordlogo, asi que muchos de
ellos se convirtieron en empren-
dedores forzosos.

Prediccion energética

" Asi es como se cre6 Metrogroup

(antes de integrarse en una multi-
nacional), Meteora, que ha traba-
jado para el Real Madrid y duran-
te 11 afios para la Vuelta a Espa-
fia, y la lider del sector, Meteol6-
gica. Meteosim naci6 como una
spin-off del Departamento de As-
tronomia y Meteorologia de la
Universidad de Barcelona.

El segundo episodio que im-
pulsé la creacién y desarrollo de
compaiiias del tiempo ha sido la
exigencia del regulador eléctrico
y del operador del sistema (Red
Eléctrica) de contar con una pre-
diccién ajustada de la genera-
cién edlica para poder manejar
la red y evitar colapsos, habida
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cuenta de que el sistema eléctri-
co espaifiol es una isla.

Con una facturacién de 1,2
millones de euros en 2007, Me-
teosim ha desarrollado modelos
que identifican en cualquier pais
la zona idénea para instalar un
Farque eolico, la distribucién de

os molinos y su potencia. Ha
constituido con la estadouniden-
se AWS-TrueWind una filial pa-
ra ampliar su mercado. Fue la
compaiiia que leyd el viento para
los regatistas deﬁl Copa de Amé-
rica y facilita las previsiones al
canal de television Meteo y a
grandes competiciones de vela
como la Volvo Ocean Race o la
Copa del Rey en Mallorca, ade-
mas de aplicar la climatologia de
vientos para el disefio de cascos.

Meteologica va mas all4, seglin
su gerente Rafael Borén. Sus fun-

Para los que juegan en la Bolsa
de Chicago con las cotizaciones
del grano, directores de even-
tos deportivos, eléctricas, gesto-
res de cuencas hidrograficas,
proteccién civil, agricultores,
Ejército, conservacion de la na-
turaleza, aviacién, circulacion
rodaday otras muchas activida-
des al aire libre..., la prediccién
del tiempo es una herramienta
que conduce al éxito o a la pér-
dida de vidas humanas si no se

Predecir desastres, salvar vidas

evitan las consecuencias de fe-
némenos naturales adversos.
Indray Telvent (Abengoa) li-
deran la dotacién técnica que re-
coge datos meteorolgicos para
la Direccién General de Trafico
y el Meteorolégico. Telvent lle-
va més de 30 afios instalando
los sistemas “criticos” de més de
200 aeropuertos dentro y fuera
de Espaiia, sin los cuales no ha-
bria trafico aéreo. Indra instald
a finales de la década de los 90

por encargo de la DGT casi 300
estaciones enlazadas con fibra
6ptica en las principales carrete-
ras estatales para conocer en
tiempo real la vialidad. Ambas
compaiiias, junto a SICE (ACS)
y otras recopilan datos para que
el Meteorolégico y empresas
meteorol6gicas emergentes los
traduzcan y conviertan en pre-
dicciones del tiempo con 10
dias de antelacion o la tenden-
cia a un mes vista.

dadores trabajaban en un proyec-
to de cambio climatico al que se le
suspendi6 una subvenci6n piibli-
ca en 1997. No se arrepienten de
haberse convertido en empresa-
rios. Entres los 150 clientes para
los que han trabajado o trabajan fi-
guran las eléctricas espafiolas y
portuguesas (el 82% del merca-
do edlico), a las que no sélo ofre-
cen la prediccion del viento. Tam-
bién predicen la demanda eléctri-
ca y anticipan ademas la produc-
cién energética de sus parques e6-
licos, la de las plantas fotovoltai-
casy el volumen de agua que pue-
de llegar a un embalse hidroeléc-
trico basandose en unos modelos
que trabajan con variables meteo-
rolégicas asociadas al calendario.

Meteolégica pronostico el ré-
cord de generacion edlica del pasa-
do miércoles, cuando los molinos
vertieron a la red 9.328 megava-
tios, mas de la cuarta parte de la
demanda eléctrica peninsular. De-
sarrolla modelos de prediccién so-
bre la direccién de los incendios
forestales. Cuenta con 17 emplea-
dosy una facturacién de 1,5 millo-
nes. Borén valora la calidad de los
datos que ofrece el INM, pero re-
clama mucha mas agilidad en su
transmisién para poder atender
la creciénte demanda de clientes
que desarrollan actividades de-
pendientes del tiempo.

La proxima concesion del servi-
cio meteorolégico del aeropuerto
privado de Ciudad Real sera la pri-
mera vez que compiten frente a
frente con el gigante INM.

Avalancha de renovables

Los promotores edlicos y fotovoltaicos multiplicaron las plantas en 2007 para apurar las primas

LG. M.

El pasado afio pasara a la histo-
ria por haber batido el récord de
instalacién de parques edlicos y
plantas fotovoltaicas en Espafia:
3.500 y 400 megavatios, respec-
tivamente.

Eléctricas y promotoras
—muchos de ellas procedentes
del ladrillo— apuraron el Gltimo
trimestre para utilizar los resqui-
cios legales que les permiten sa-
car el maximo rendimientq a las
primas que retribuyen su pro-
duccién energética.

Sélo en fotovoltaicas se instala-
ron 400 megavatios de potencia,
el objetivo fijado por el Gobierno
para 2010. Hasta el afio pasado s6-
lo habia instalados 100 megava-
tios en Espaifia. ¢Cuél es la razén
de este stibito crecimiento? La en-
trada en vigor en enero de 2008
de la nueva retribucién a la foto-
voltaica ya instalada, que garanti-
za un exceso de rentabilidad entre
el 10% y el 15%. Estas primas son
las responsables del aterrizaje en
el sector de inversores hasta aho-
ra dedicados al ladrillo. Su célculo
se elaboré cuando el precio de las

placas estaba porlas nubes y esca-
seaba el silicio. El Gobierno ha
preparado un decreto que man-
tendria sélo hasta octubre el ac-
tual sistema en cuanto alcanzara
el 85% del objetivo, pero los exper-
tos dudan que pueda estar listo
antes de las elecciones. El propio
sector fotovoltaico, consciente de
que se habian convertido en un
producto financiéro, propuso al
Ministerio de Industria un recor-
te de las primas equivalente al
10% y 15% para desincentivar la
proliferacién de macroplantas fo-
tovoltaicas.

| Castilla-La Mancha,

i Castilla y Le6n y Andalu-
| cia han acelerado los
permisos de instalacién
/' y conexion de los par-

| ques a la red eléctrica

En el boom de la edlica han
confluido dos factores. Comuni-
dades auténomas como Castillay
Leén, Castilla-La Mancha y An-
dalucia han acelerado los permi-
sos de instalacién de parques. Y
muchos de los promotores se han
apresurado a enganchar los par-

ues a la red eléctrica antes del 1

e enero de este afio para poder
acogerse a un régimen transito-
rio de primas que retribuye con
39 euros el megavatio por enci-
ma del precio de mercado. Este
régimen transitorio es ventajoso
siempre que el precio de merca-
do se mantenga en la franja alta,
pero no lo es tanto si el precio del
mercado cae o es muy variable.

Los parques eélicos han bati-
do el récord de produccion de
energia. E116 de enero alas 15.30
generaron el 28% de toda la de-
manda eléctrica espafiola.




